
meinReisebüro 
trifft PAYBACK

Mehr Sichtbarkeit durch eine Reichweite von 31 Millionen PAYBACK Kunden

Durch den Einstieg von EDEKA, Netto und den Sparkassen profitieren teilnehmende  
Reisebüros von zusätzlichen Neukunden

Dank unzähliger PAYBACK Kundendaten können Werbemaßnahmen  
zielgruppengenau ausgespielt werden und erzeugen zusätzliche Buchungen

Durch eine kundenbezogene Ansprache werden Kunden gezielt  
und personalisiert in das nächstgelegene Reisebüro geführt

Die PAYBACK App ist mehrfach ausgezeichnet und zählt mit  
12,5 Millionen Nutzern zu den erfolgsreichsten Shopping-Apps

Dank der hohen Markenbekanntheit sichern sich PAYBACK-Partner  
einen Wettbewerbsvorteil und steigen ihren Umsatz und Ertrag
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PAYBACK Kunden sind die besseren und loyaleren Kunden, denn …

…	sie sind aktiver und buchen 3-mal häufiger eine Reise bei teilnehmenden Reisebüros

…	bei der Buchung geben sie ca. 6 % mehr aus

…	Du machst so im Durchschnitt mit einem PAYBACK Kunden 3.000 € Mehrumsatz

Transparente Kostenstruktur:

Geringe monatliche Fixkosten von 20 €

Bei einer Buchung mit PAYBACK Karteneinsatz fällt ein CPO von 1,6 %  
auf den Reisepreis an 

Keine Mehrkosten für Coupon-Punkte – die übernimmt PAYBACK!

Reisebüro-Ausstattung: 

Zum Start erhältst Du eine kostenlose POS-Ausstattung für Dein Reisebüro.  
Darin enthalten sind neben den gängigen Werbemitteln auch ein  
beleuchteter PAYBACK Schriftzug für Dein Schaufenster.

Deine Vorteile
im Überblick
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Überzeugt?

Einfach Code scannen 
und für Kontaktaufnahme 

registrieren!


